
2012年大学毕业后，王蒙一

直在山东青岛一家国际贸易公司

工作。舒适的环境，稳定的收入，

喜爱的工作，对于王蒙来说，在这

个岗位上也许是可以奋斗一辈子

的，直到父亲打来一通电话，王蒙

的人生轨迹出现了大的逆转。

王蒙的父亲种了800亩樱

桃，前期养护下足了功夫，2017

年应该到了坐果期，但是这一年

樱桃树却只开花不结果。无奈之

下，父亲给王蒙打了电话，让他回

家一起管理樱桃大棚。接到父亲

的电话后，王蒙决定返乡创业，帮

助父亲渡过难关。

交了200万元“学费”

王蒙是土生土长的胶州人，

虽然从小生活在农村，对家乡有

一份特殊的感情，对农活也不陌

生，然而想把樱桃种出名堂来，

谈何容易。

“到了果园，我才发现樱桃

种植比我想象的要难得多。”为

了解决樱桃树只开花不结果的

难题，王蒙征得父亲同意后，踏

上了外出“取经”的道路。他先

后到辽宁、甘肃、陕西及省内的

泰安、烟台等地学习。经过虚心

请教，他终于找到了解决办法。

返回胶州后，他改进了樱桃的水

肥管理模式，用了一年时间，成

功闯过了创业路上的第一关，大

片的樱桃树开始陆续结果了。

看到樱桃纷纷坐果，王蒙十分

高兴。可是不久新的问题又出现

了，就在樱桃成熟时节遭遇了连日

阴雨天气，很多大樱桃出现了裂

果。“当时裂果占到了一半，只能忍

痛扔掉，那一年我们损失了200万

元。”王蒙说。为了找到解决办法，

王蒙再次踏上了“取经之路”。

学成归来后，在王蒙的精心

管理下，2018年园里的50亩樱

桃实现了大丰收，产量足足有10

万斤。

长途跟车卖樱桃

“种出来”的问题解决了，

“卖出去”的难题又摆在了面前。

原先当地果农都是在家里等

着水果商贩上门收购，由于信息

不对称，难以掌握最新的价格行

情。“为了让大樱桃卖上好价钱，

我决定把大樱桃销往南方。”王蒙

说。“上海、广州等地有国内比较

大的水果集散地，以前我们从未

涉足过，为了打开市场，我想去闯

一闯。”在一天晚上9点多分拣完

大樱桃后，王蒙怀着懵懂和期许

的心情跟着大货车往嘉兴果品批

发市场进发，凌晨3点多到达了

目的地。他带着样品挨个摊位推

销，经过1个多小时的努力，终于

有一家客户同意购买大樱桃。紧

接着第二家、第三家……“当天我

带来的两吨大樱桃成功在当地销

售完毕，价格也卖到了 60 元/

斤。”王蒙不无自豪地说。

樱桃卖出了名堂

初涉市场尝到了成功的喜

悦，激发了王蒙更大的设想。

王蒙种植的大樱桃品种优，

个头大，品相好，口感佳，但价格

却难与进口车厘子相媲美。为

此，王蒙在保证大樱桃品质的同

时，开始培育品牌，迎合当下优

质化消费需求，增加产品附加

值，“樱之语”商标应运而生。王

蒙通过网上平台、对接商超等方

式广泛开拓销售渠道，不仅减少

了中间销售环节，可以做到新鲜

送达，而且销售价格较以前上浮

了15%以上。在王蒙的努力下，

大樱桃卖进了上海超市，并逐步

打开北京、上海、深圳等一线城

市的市场。“樱之语”也成了远近

闻名的金字招牌。

（刘炳美）

从“白领”到“新农民”——

90后大学生蝶变“樱桃大王”

近日，记者来到宁夏盐池

县惠安堡镇老盐池村，一片蓝色

的大棚映入眼帘。这些大棚与

传统果蔬大棚不同，棚高只有

1.5米，棚底自地面向下挖30厘

米，形成一个大坑。“棚里养殖的

是螺旋藻，目前未经加工，你们

看不出来它们的形态。”宁夏盐

池县怡健生物工程有限公司董

事长张德智告诉记者。

盐池县地处鄂尔多斯台地

向黄土高原的过渡地带，地势

南高北低，海拔在1100米至

1800米之间，是干旱、半干旱

过渡区域。日照长、温差大、雨

水少，使得盐池县成为国内最

适宜藻类养殖的地区之一。

“螺旋藻作为一种漂浮在

海里的藻类，富含丰富的植物

蛋白，1公斤螺旋藻的营养含

量相当于1公斤水果和1公斤

蔬菜营养含量的总和，堪称藻

类的‘软黄金’。”张德智向记

者介绍，“2020年，我们公司就

已经投资1.2亿元，在这里建

成1500亩螺旋藻养殖基地及

1000座螺旋藻棚。”

同时，为了提高产品的附

加值，怡健生物公司在加工环

节也下足功夫。记者在该公

司生产车间看到，传送带有节

奏地转动，几十个工人忙碌不

停。“螺旋藻生长周期一般在4

天左右，之后我们对螺旋藻进

行杀菌消毒处理，并经过水泵

打压到生产车间，通过脱水、

压缩、烘干等工艺，将其制成

螺旋藻粉。同时，我们还利用

现代生物破壁工艺技术，对其

发酵、压榨、过滤、提取后升级

制成蛋白粉、压片等高端产

品。”怡健生物公司生产经理

徐鑫说。

去年，怡健生物公司的年

产值达到6000万元，产品主

要销往日本、美国、泰国及西

欧等国家和地区，出口创汇

600万美元。（据《经济日报》）

每年五六月份是山东

省平阴县榆山街道东阮二

村小龙虾产出季。“今年小

龙虾个头大，产量也高，一

天最多能产百余斤。”近

日，正在藕塘捕捞龙虾的

东阮二村党支部书记孙其

军说，“捞上来就被客户拉

走了，市场供不应求。”

有着经商经验和致

富头脑的孙其军上任后，

注重培育特色产业，将村

庄闲置坑塘进行改造，种

上莲藕，并发展藕虾混养

模式。

万事开头难，东阮二

村开始尝试虾藕混养时，

也曾遭遇损失。藕在5-6

月发芽，这个时间段要确

保藕塘里没有小龙虾，不

然会导致藕产量降低。由

于缺乏经验，第一年龙虾

没能及时出塘，将藕苗啃食得严重，

导致莲藕长势太差，收入自然受到

了影响。

“后来我们慢慢改进，每年七八

月份下虾苗，在莲藕出芽前将长成

的小龙虾捕捞完，保证好时间差。

如此一来，不仅长出的莲藕品相极

好，养殖的小龙虾也是个大均匀、颜

色红亮干净。”孙其军说，如今东阮

二村藕虾混养模式已经非常成熟。

小龙虾以水底微生物为食，豆

饼渣能促进水底各种微生物的繁殖

生长，每天捕捞完小龙虾，孙其军把

磨好的豆饼渣用铁锨撒进水里，捕

捞网重新放回水中，为第二天的捕

捞做准备。

“下一步，我们继续探索稻虾混

养模式，藕塘南边的150亩水稻，都

套养上小龙虾。这样，时间上和藕

塘养殖的小龙虾上市时间实现互

补，我们村就能一年四季有虾供

应。”孙其军介绍。另外，小龙虾能

净化水质，种植出来的水稻是绿色

无公害，大米也能多卖不少钱。

（郭梦桐）
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收盐碱地里的“软黄金”
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走进江西省抚州市金溪县

双塘镇对塘村丘陵山地，可见成

群的香猪出没于茂密的树林间，

自由撒欢、啃吃青草。山地放养

的香猪，脂肪含量低，肉质鲜嫩，

深受消费者欢迎，这少不了对塘

村村民乐金红的付出，她不仅返

乡种粮千余亩，更是带领村民采

取山地放养的模式发展香猪产

业，共同走上致富之路。

1988 年 10 月出生的乐金

红，在外创业做面包致富后，

时刻牵挂着家乡发展。2019

年春，乐金红说服丈夫孙红沅

转让城里的事业，夫妻双双返

乡承包农田 1100 余亩，由面

包房“老板娘”摇身一变为“女

能手”。

因为思维开阔，敢想敢干，

乐金红在村内率先购置和使用

耕田机、插秧机、收割机、无人飞

行植保机等各类农机；大力推广

应用物理防虫、生物菌肥防虫、

工厂化智能集中育秧等现代农

业技术；推行“优质水稻+优质淡

水鱼”等生态高效综合种养模

式，既减少了饲料支出，又有效

防止水稻遭受病虫害、草害侵

袭。同时，淡水鱼排出的粪便，

可作为水稻的肥料，实现了生态

循环良性互动。

（徐彩琴 邓兴东）

返乡创业女青年 带动村民共致富

7月11日，在河南省鲁山

县库区乡东许庄村的豫尧农

林科技有限公司的一座大型

玻璃温室内，数千株盆栽蓝莓

享受着水肥一体化的滋润，青

枝绿叶透露着勃勃生机。

“这是今年才育的幼苗，都

这么大了。温室大棚里面育苗

效果就是好，一般两年后就可以

开花结果，然后当作盆景出售，

这些年平均一年能卖出1000

盆左右，根据每棵树的树形、结

果量，价格从150元到300元不

等，能收入二十多万元。”豫尧公

司负责人邢亚丽说。

目前，邢亚丽在东许庄村

的蓝莓种植已达1100余亩，

蓝莓采摘旺季日用工200多

人，平时有40名长期工进行园

区的日常浇水、施肥、修剪、除

草等，豫尧公司年发放务工费

140多万元。

豫尧公司目前已经掌握了

组培蓝莓苗的核心技术，最多

时一年能卖出蓝莓幼苗上百万

株，收入可观。“经常有人问能

不能栽在盆里当作盆景在家里

养，我也就有了培育一些盆栽

蓝莓的想法。”邢亚丽说。

豫尧公司利用草炭土、椰

糠、珍珠岩做底料，培育出的

盆景蓝莓，如果精心管理，每

棵可结果3-6斤，最多的能结

10斤。

“蓝莓当作盆景卖其实是

我们的副业，不过能让喜欢蓝

莓的人在自家种棵蓝莓，吃上

最新鲜的蓝莓，也是我们‘蓝

莓人’的心愿。”邢亚丽说。

（乔新强 郭家奇）

蓝莓变盆景 年入二十万元

乐金红在喂养山地放养的香猪


